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ITEAgenda del Evento:

Creación de un entorno de
Alto Rendimiento en

MARKETING Y VENTAS

9 de Octubre de 2008 - Hotel Juan Carlos I

09:30 Apertura y recepción de los asistentes.

9:45 Presentación COGNOS.

Jesús López-Holgueras (Responsable de canal COGNOS España)

09:55 Cómo crear un entorno de Alto Rendimiento para los departamentos Comercial y Marketing.

Francesc Prats (Director Comercial de ITEVA Solutions - COGNOS Gold Reseller Partner)

10:15 Business Intelligence aplicado a Departamentos Comercial y Marketing.

Francesc Prats (Director Comercial de ITEVA Solutions - COGNOS Gold Reseller Partner)

11:00 Pausa – Coffee Break

11:20 Caso práctico con COGNOS. Sistema de planificación y presupuestación en Departamentos

Comercial y Marketing.

Emili Abella (Director Técnico de ITEVA Solutions - COGNOS Gold Reseller Partner)

12:00 Coloquio.


